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关于我们
在MergersCorp™M&A International，我们帮助客户秘密地购买和出售私人持有的企业，均衡各方利

益，以实现互利互赢，满足双方的需求。

如今，MergersCorp™M&A International是一家跨国公司，拥有完整的并购顾问网络，帮助出售年营业

额在50万至5000万美元之间的企业，所出售的企业涉及技术、建筑、银行、制造、医疗保健、服务、

分销、工程、教育、运输等领域。

我们的第一步通常是初步咨询，在这一步我们会充分了解您的业务信息。我们拥有所有主流交易网站

的市场交易名单，以及他们的买家网络。我们还与企业并购部门和高净值专业人士密切合作，通过买

方代表来执行他们的策略。

我们专业在全球范围内出售已建立的商业和资产。

我们的目标是使购买新企业或出售现有企业的过程尽可能平稳高效。

我们明白保密性对卖家来说至关重要，我们对这一点非常重视。我们认为，是否能为各方创造双赢的

结果是交易成功与否的关键所在。

如果您正在考虑出售你的公司，我们相信您一定想找到一个合适的代理人。

如需进行私密咨询，您可以拨打+1 (516) 344 5460（美国）或+43
(0) 660 2021910 （欧洲）或发送电子邮件至info@mergerscorp.com

我们期待您的咨询。
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愿景
与合适的买家建立联系，实现价值最大化

我们一直在一套核心指导原则下对MergersCorp进行

运作，从而确保我们的基于联系和充分建议的服务具

有竞争力，并为企业所有者成功完成交易提供所有需

要的支持。

当今一个成功的企业并购顾问是战略洞察力、相关领

域专业知识、数据和技术相结合的复合型人才。我们

通过卓越的解决方案对传统咨询进行了补充:由技术

和专业团队交付结果。
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为什么企业主选择我们

我们一直以来都是敬业的专业人士，我们在代表企业主私密出售企业上有着可追溯的成功历史记录。

买家网络

我们有一个十分丰富的潜在买家

名单，其中既有我们成功合作过

的买家，同时也有正在等待可购

企业（像您的企业一样）的优质

买家。

并购顾问网络

我们是许多国际协会的成员，拥

有广阔的并购顾问网络。

良好的成功记录

我们以前成功过!我们有可追溯的优良历

史记录，我们为一些伟大的企业获得了

高额的资金，同时成功地出售了那些其

他并购顾问无法出售的“难以出售”的企

业。
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我们的核心指导原则
我们一直以来都是敬业的专业人士，我们在代表企业主私密出售企业上有着可追溯的成功历史记录

无隐藏收费

当您决定与我们出售您的业

务时，不存在任何隐藏的收

费。我们只会向您提供我们

的专业知识和技能

价值最大

化

简单地说，我们是销售企业的专

家，专注于为您的企业快速、方

便、保密地实现价值最大化。我

们热衷于为您提供最大的价值，

并且我们拥有足够的技能和资源

来为您实现企业出售价值的最大

化。

与合适的买家建
立联系

我们使用谨慎的多渠道方法

来识别潜在的买家，并与他

们进行私密联系。

我们的营销过程是完全主动

的，会充分利用国际多类型

买家网络。

由专业高级顾问

主导交易

我们为您提供专业、友好的个性化

服务。我们会凭借经验、承诺和专

业知识，始终如一地为客户实现最

大价值。
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出售公司的七个步骤

1. 准备出售你的企业

在试图出售你的企业之前，你应该做好准备，把它转变成一个可以很容易过渡到新所有人的交钥匙企业。

你需要清理账目、偿还债务和修补任何潜在的弱点，进而使你的公司在潜在买家面前尽可能地具有吸引

力。

2. 雇佣经验丰富的专业人士来出售你的企业

作为业务经纪人和并购顾问，我们将是您的最佳选择，可以帮助您主导整个销售过程。

3. 确定您企业的价值

对企业进行估值很重要，因为不管对您的预期，还是与潜在买家的协商来说这都是一个好的开始。

如果你想评估企业的商业价值，你可以按照以下步骤来进行计算:

• 用你的可自由支配收益(SDE)乘以你的行业乘数

• 加上公司拥有的其他资产，如房地产或现有现金

• 减去负债

4. 准备业务财务报表和其他文件

虽然在整个出售过程中信息的流动是不间断的，但在三个明确的时间段你需要向买家提供文件:开始感兴

趣，严格评估以及在出价之后。在销售过程的这三个阶段，你需要准备不同的文件。

1. 为潜在买家准备的初始文件

• 过去三年的纳税申报表
• 本年度损益表
• 本年度资产负债表
• 本年度现金流量表
• 总结书，推销您企业的最佳特点

2. 严格评估期间

• 企业所有权证明
• 营业执照
• 一年的工资汇总
• 优秀的应付账款
• 优秀的应收账款
• 当前贷款文档
• 租赁合同
• 销售合同
• 财务上所有退款或“业主工资”的详细信息
• 三年的损益表
• 三年的现金流量表
• 三年的资产负债表
• 营销材料
• 主要竞争对手名单
• 业主资本表
• 库存汇总
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3. 在出价之后

• 应收账款账龄报告
• 个人财产税年度证明
• 完整的银行对账单
• 任何优秀的重要合约
• 详细的库存清单
• 金融经营预算
• 3至5年的财务预测
• 团队操作手册
• 组织结构图
• 客户列表
• 实际的库存
• 供应商或供应商名单
• 供应商或供应商合同
• 管理层或关键员工的雇佣协议

如果你没有准备好提供这些文件，那么你最终会导致销售节奏的放缓，并可能会失去已经感兴趣的买家。

5. 寻找买家

有许多不同的方法可以为你的企业找到买家，从雇佣并购顾问，到将你的企业信息发布到受欢迎的网站，

再到向朋友和家人进行营销。每个方法都有自己独特的优势，但最好的解决办法是尽可能结合多种方法共

同来寻找买家。

6. 收购协议谈判

收购协议是您在销售过程中将要进行谈判的最重要的文件。它将包含交易的所有最重要的部分，包括价格

以及所有卖方提供的融资条款。协议中还包括许多你可能不知道或不熟知的个别交易要点。每一点都必须

在交易完成之前进行协商。

法律顾问可以在收购协议谈判时发挥很大的作用。您有能力对类似价格等的高级别交易问题进行谈判，但

律师可以通过谈判和起草您预料之外的条款来保护你的个人利益。商业并购顾问也可以在这方面提供帮

助，但他们没有接受过法律培训，所以您可能需要一位律师来确认您的利益是否得到了充分的保护。

7. 完成交易
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OUR NETWORK

2,500+ 18 80 35,000+
待售企业   国家 全球伙伴 潜在买家
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WWW.MERGERSCORP.COM | INFO@MERGERSCORP.COM

客户支持

美国电话号码 : +1 516 344 5460

国际电话号码: +43 (0) 660 2021910

http://www.mergerscorp.com/
mailto:INFO@MERGERSCORP.COM
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